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Commumques de presse en ligne k.

AD RES CONSEIL : Un agenda bien rempli . . . avec
I'acquisition de KWD !

Monsieur Frédéric THEULIER, 3 |a téte du aroupe BRIGHT, détenant
VIOLAINE DISTRIBUTION INTERNATIONALE, reprend la société KWD,
Fure Player de I'Agenda «AGENDA DISCOUNT= créé et dirigé par Monsieur
Damien CHEMINAUD.

AGENDA DISCOUNT est un acteur incontournable de la vente a distance
d'agendas. Elle distribue sur Internst les plus grandes références
calendaires auprés d'une clientéle composée de particuliers, de
prafessionnels mais aussi d administrations.

Dans un secteur margué par une forte concurrence et la compétitivité,
AGENDA DISCOUNT, toujours en forte croissance depuis sa création, tire
s0n épingle du jeu par ses prix attractifs et sa grands réactivité. En 2019, elle
réalise un CA d1 200 000 € =t les tendances 2020 sont 3 +15%.

Tous les ans, I'entreprise Violaine distribution Internationale, avec sa
margue I"atelier des tendances, distribue plus de trois millions d'arficles
repartis sur plus de deux milles références. Elle développe deux collections
autour de deux familles d'articles : le Coiffant (casquettes, pailles, panama,
bonnet, chapka ...) et I'Accessaoire (ceintures, sacs 3 main, maroguinerie,
foulards, écharpes, gants, ....). Le Groupe BRIGHT atteindra en 2020 un
effectif de 25 salariés.

= Cela faisait plusieurs années que rous envisagions dintégrer un e-

commerce § nos services. Le marché de Fagenda ? Je i’y aurais jamais

pense, aujourdhul la société performe et nows avons guelgues idées de

développement et des synergies avec nos sites existants. Dans cette

reprise, Damien, reste dans lenfreprise et joue un rile clef dans cetffe 1
mouvelle organisation. ! prendra la responsabilité du service numérigue et
travaillera a fa direction générale et interagissant avec 'ensemble des autres
responsables de senvices. =, confie Monsisur Fréderic THEULIER.

Maonsieur Frederic THEULIER va pouvoir béneficier de la position de leader

sur le marché de 1a vente en ligne d'agendas. Cette opération stratégigue lui
permet de compléter son champ dintervention et d'élargir son offre, en

parfaite cohérence avec son positionnement actuel et, lui offre la possibilité

de d'atteindre trés rapidement un développement numérigue interns

significatif. |
Le projet dintégration CAGENDA DISCOUNT =st d'accompagner le
développement de KWD tout en mutualisant les ressources afin de pourvair

a la création de nouveaux projets numérigues, 4 I'animation

réseauxfinformation et & 'optimisation de l'impact opérationnel au niveau
groupe.

« Ce rapprochement, va donner une nouvelle dimension & AGENDA
DISCOUNT, et garaniit l'évolution du marché reposant sur une arganisation
solide ef stable. Je désirals wine belle synergie, ['al frouvé bien mieux, des
valeurs que nous partageons avec Fréderic. Je suis sOr que nous allons
former une belle équipe » s'enthousiasme Monsieur Damien CHEMINAUD
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